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INVESTIMENTI/1 } LE ATTIVITA NEL MIRINO DEGL1 IMPRENDITORI ITALIANI

OCCASIONI PER TUTTI

Dal cemento di Pesenti all’energia elettrica dell'Enel, pensando allo sviluppo economico ¢ alle
nuove privatizzazioni. Ma finiscono sul mercato anche centinaia di migliaia di ettari a uso agricolo.

+ 1 chiama Bob cu Bob, chicco su chic-
..o, ed ¢ il riso venduto in Romania
4.+ da Dario Scotti, titolare dell’omo-
nima societa pavese giunta alla settima
generazione. Che, negli ultimi anni, ha
acquistato lungo le rive del Danubio ben
5 mila ettari di terreno e punta ad arriva-
re a quota 10 mila entro il 2008. Obietti-
vo: produrre sul posto i beni destinati al
mercato locale. E, dunque, garantire buo-
na qualita a prezzi competitivi. Oggi, in-
fatti, la stragrande maggioranza del riso
consumato nel Paese & d’importazione e
questo si riflette, ovviamente, sui listini fi-
nali. Di pil. Scotti & stato il primo impren-
ditore straniero a riportare il riso in Ro-
mania. Fino ai primi anni 90, infatti, c’era-
no. in zona, 90 mila ettari coltivati, pre-
cipitati, a cavallo del 2000, a 500 o poco
pit. «Non mi stupisce» interviene Gu-
slielmo Frinzi, presidente della Camtera
di commercio italiana per la Romania.
«In questo Paese ci sono milioni di etta-
ri di terreno agricolo che, spesso, non han-
no chi li coltivi. Per non parlare della tra-
sformazione e successiva commercializ-
zazione dei prodotti. Manca, insomma,

I'intera filiera agroalimentare e per gli in-
vestitori esteri questa non puo che esse-
re un’opportunita».

TIMISOARA RECORD. A pensarla cosi &
anche Stefano Orlandi che, con la sua
Emilian West Rom, ha gia comprato in
Romania e, piu precisamente, nella regio-
ne del Banato, oltre 100 mila ettari di ter-
reno, I’equivalente di una piccola provin-
cia italiana. Altri imprenditori, ancora una
volta stranieri, hanno fatto altrettanto al-
zando cosi Pasticella dei prezzi: attual-
mente i terreni agricoli della zona si ven-
dono a 5-8 mila euro ['ettaro con punte
di 11 mila nei pressi di Timisoara.

Meno febbrile 1a situazione in Bulga-

ria dove, tuttavia, le quotazioni concor-
renziali fanno gola a molti. Le tariffe oscil-
lano, infatti, trai 2 ¢ i 4 mila euro per et-
taro contro i 15-25 mila in ltalia. «Lagri-
coltura, perd, & solo uno dei settori in cui
conviene investire a breve termine» dice
a Economy Marco Montecchi, presiden-
te della Camera di commercio italiana

i Bulgaria. «C'¢ ancora mollo da fare,

“per esempio, sul fronte delia distribuzio-
ne e del trattamento delle acque, 0, anco-

ra, della raccolta e dello smaltimento dei
rifiuti».

Infatti entro 10 anni i Comuni bulga-
ri con pil di 10 mila abitanti dovranno
dotarsi di nuovi impianti per la depura-
zione. Si parla di almeno 400 progetti in
cui anche le imprese italianc potranno fa-
re la loro parte. A patto, pero, che sin dal-
I'inizio si inseriscano nella progettazione.
Di piti. Nel futuro prossimo saranno le in-
frastrutture a guidare il rilancio di entram-

» bi i nuovi entranti nella Ue. Merito anche
dei fondi europei in arrivo. Si parla di sva-
riati miliardi di euro da dedicare esclusi-
vamente al potenziamento e all’'ammo-
dernamento di tratte ferroviarie, traccia-
ti autostradali, terminal marittimi, fluvia-
li e aeroportuali.

«Ad approfittare di simili finanzia-
menti saranno anche le imprese stranie-
re operanti in loco» specifica Montec-
chi. «Nella sola Bulgaria arriveranno, nel
periodo 2007-2013, 7 miliardi di euro.
La sfida per le istituzioni, ovviamente,
sara gestirli al meglio e in modo assolu-
tamente trasparente».

Altra partita interessante & quella ener-
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getica. Sia a Sofia che a Bucarest, infatti,

sono in atto diverse privatizzazioni che,

nel breve-medio periodo, potrebbero es-

scre portate a termine. «Sul mercato bul-
garo ci sono gia cinque centrali termoe-
lettriche» continua Montecchi. «Nel 2007,
poi, verra avviata la privatizzazione del-
I'impianto termico di Sofia».

| GRUPPI ESTERI VANNO ALL'ATTACCO.
Sebbene al momento non trapeli alcuna
indiscrezione sui potenziali investitori,
¢ facile pensare che si trattera, ancora
una volta, di colossi esteri. A oggi, infat-
ti, & stato proprio I’Enel, con P'acquisi-
zione dell'impianto di Maritza East I11, il
piu grande del Paese, a dirigere tale pro-
cesso. Stesso discorso in Romania, do-
ve 'azienda guidata da Fulvio Contisi e
aggiudicata, a suon di acquisizioni, il
40% circa della rete nazionale di distri-
buzione elettrica.

«Questi investimenti potrebbero rive-
larsi un’opportunita anche per le aziende
italiane attive nei settori della manuten-
zione e del rifacimento delle linee elettri-
che» interviene Marco Rondina, diretto-

re generale di Unimpresa. «A breve, poi,
sempre in Romania, verra avviata la priva-
tizzazione degli impianti per la produzio-
ne di energia elettrica. In palio ci sono di-
verse centrali sia idroelettriche sia termoe-
Jettriche».

E ancora: in entrambi i Paesi ’edilizia
e le costruzioni registrano una crescita,
anno su anno, a doppia cifra. Lo sa bene
Carlo Pesenti, consigliere delegato di Ital-
cementi, dal 1998 in Bulgaria dove ha ac-
quisito per 120 milioni di euro circa I'im-
pianio di Devnija Ziment, net pressi di
Varna, sul Mar Nero. «La domanda di ce-
mento in quest’area ¢ molto forte» ha di-
chiarato a pit ripresc l'imprenditore ber-
gamasco che, proprio per questo, ha de-
ciso ulteriori investimenti per 185 milio-
ni di euro nel triennio 2005-2008. «Dob-
biamo potenziare la nostra capacita pro-
duttiva» ha spiegato.

Da non sottovalutare, inoltre, le op-
portunita offerte nei segmenti a pit alto
valorc aggiunto come la componentisti-
ca clettrica ed elcttronica, per escmpio.

che, soprattutto in Bulgaria, gode di una

tradizione di lunga data. «Anche i mac-
chinari industriali possono offrire buoni
ritorni» riprende Montecchi. «Per un mo-
tivo semplice: sono strumenti trasversali
a tutti i settori di mercato ¢, soprattutto, la
loro domanda & collegata alla crescita ge-
neralizzata dcll’'economia».

VALORE AGGIUNTO. Sul fronte bancario,
infine, va segnalato il progressivo affer-
marsi di servizi a pil alto valore aggiunto.
«Fondi comuni, assicurazioni e fondi pen-
sione slanno acquistando peso a scapito
dei prodotti pil tradizionali come depo-
siti e circolante» specifica Andrea Mone-
ta, vicedirettore generale ¢ responsabile
Europa centro-orientale di Unicredit (ve-
dere intervista a pagina 50).

Mentre Vincenzo Consoli, direttore
generale di Veneto Banca, fa notare co-
me anche il credito al consumo abbia re-
gistrato, negli ultimi anni, tassi di cresci-
ta a doppia cifra (vedere intervista a pa-
gina 56). «E in atto un’evoluzione impor-
tante che fa gola a molti» sintetizza il ma-
nager. La battaglia, insomma, ¢ appena
cominciata, -]
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